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Analyse Buytenhouttafel

De kunst van het nieuwe denken: meerwaarde(n)benadering

De valkuil van de nieuwe omgevingsvisies: oude wijn in nieuwe zakken

De noodzaak van een gebiedsexploitatie: ecosysteemdiensten in (financiéle) waarde

uitdrukken



De oppervlakie van de cirkel comre-

spondeert met het aantal inwoners
500.000 en meer
250.000

100.000
40.000

Den Haag

y

Amsterdam

De consument (talrijk!): inspelen op

trends

Waarden van gebied verdisconteren in

sterk merk (waardepropositie)



Ecosysteemdiensten

1.Productiediensten: de natuur levert hout en voedsel
2.Regulerende diensten: regulatie van onder andere water en

klimaat

3.Culturele diensten: de natuur biedt recreatiemogelijkheden,

rust en inspiratie

4.0ndersteunende diensten: de natuur zorgt voor afdoende

stikstof en koolstof
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Advies

Maak voor het gebied een Business Model Canvas (zie sheet
hierna): het gebied als een waarde-onderneming
Beschouw Buytenhout als een ‘vastgoedproject’: maak een
gebiedsexploitatie

Uit exploitatie vloeit de vorm voort (BV, cooperatie, sticht’

etc.)




Business Model Canvas
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